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国際事業部 地域別売上推移 
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【欧州】 

【中東】 【中国】 
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【ｲﾝﾄﾞ】 

【ｱｼﾞｱﾊﾟｼﾌｨｯｸ】 

【ＯＥＭ】 【北米】 

【中南米】 

【2017年連結売上】 

【連結合計】 
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地域別売上 対前年伸び率 
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欧州 
104% 

中国 
108% 

インド 
116% 

アジア中東 
96% 

北米 
52% 

中南米 
92% 

（現地通貨ベース、ただしアジアは円換算による合算） 
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52 ヶ国に 114 の販売拠点  

NEW 

地域本社 既存拠点 

NEW 

NEW 

As of 31  Mar, 2017 

NEW 

NEW 

Nipro Middle East FZE 
Ethiopia Rep. Office (2016) 

Nipro Sales Vietnam  
Rep. Office (2016) 

Nipro Medical (India) Pvt. Ltd.  
Kerala Office (2016)  

Nipro Medical (India) Pvt. Ltd.  
Gujarat Branch (2016) 

Nipro Medical (India) Pvt. Ltd.  
Karnataka Branch (2016) 

Nipro Medical (India) Pvt. Ltd.  
Chhattisgarh Branch (2016) 

Nipro Medical (India) Pvt. Ltd.  
Madhya Pradesh(MP) Branch (2016) 

Nipro Medical (India) Pvt. Ltd. 
Uttar Pradesh(UP) Branch (2016) 

Nipro Medical (India) Pvt. Ltd. 
Rajasthan Branch (2016) 

Nipro Trading(Shanghai)Co.,Ltd  
Zibo Rep.Office (2016) 

Nipro Austria GmbH (2016) 

Nipro Medical (India) Pvt.Ltd. 
Punjab Branch (2016) 

*Offices controlled only by Global Business Division 

Nipro Medical (India) PVT. LTD. 
Bihar & Jharkhand Branch (2016) 

Nipro Medical (India) PVT. LTD. 
Odisha Branch (2016) 

Nipro Medical (India) PVT. LTD. 
Assam & NE Branch (2016) 
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2016年新規拠点 
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 2016年の販売状況並びに2017年販売計画 

 

 インド全土への地域密着型の販売網の構築 

 

 PPP（政府入札） 

 

 透析及び透析サービスプロバイダーの状況 

 

 一般消耗品商売 

 

2016年インド活動状況 



出所: 2013年まではSNA(国民経済計算マニュアル)に基づいたデータ 
    2014年以降はIMFによる2017年4月時点の推計  
 ＊USD1＝INR67でUSDに換算、表中の％は前年比 

(USD) 

インドの一人当たり実質GDPの推移 
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単位：100万インドルピー 

約46億円 

約32億円 

100億円
達成 
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インド国内販売 月別売上実績推移 
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倉庫を持つ１６支店の開設が完了 14 

インド全土 地域密着型販売網の構築 
地図番号 担当州名

1 アーンドラ・プラデーシュ州
29 テランガーナ州
2 アルナーチャル・プラデーシュ州
3 アッサム州
16 マニプル州
17 メーガーラヤ州
18 ミゾラム州
19 ナガランド州
25 トリプラ州
4 ビハール州
11 ジャールカンド州

④ CHHATTISGARH 5 チャッティースガル州
F デリー首都圏
8 ハリヤーナー州
D ダマン・ディーウ連邦直轄地域
7 グジャラート州

⑦ KARNATAKA 12 カルナータカ州

⑧ KERALA 13 ケーララ州

⑨ MADHYA PRADESH 14 マディヤ・プラデーシュ州
6 ゴア州
15 マハーラーシュトラ州

⑪ ODISHA 20 オリッサ州
B チャンディーガル
9 ヒマーチャル・プラデーシュ州
10 ジャンムー・カシミール州
21 パンジャーブ州

⑬ RAJASTHAN 22 ラージャスターン州
G ポンディシェリ連邦直轄地域
24 タミル・ナードゥ州
26 ウッタル・プラデーシュ州
27 ウッタラーカンド州
23 シッキム州
28 西ベンガル州

⑯

支店名

DELHI & NCR⑤

PUNJAB⑫

TAMIL NADU⑭

GUJARAT⑥

①

②

③

⑩

⑮

AP &
TELANGANA

ASSAM &
North East

BIHAR &
JHARKHAND

MAHARASHTRA

UTTAR PRADESH

WEST BENGAL

① 

② ③ 

④ 

⑤ 

⑥ 

⑦ 

⑧ 

⑨ 

⑪ 
⑩ 

⑬ 

⑫ 

⑭ 

⑮ 

⑯ 



Public Private Partnership（PPP） 
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ニプロ 

欧州他社 

日系他社 

2016年より本格的に始まった政府入札、 
PPPプロジェクト。 
これまでに1,902台の入札が確定し、 
その内の1,532台をニプロが獲得。 

州 入札確定日 センター数 装置台数 ニプロ 欧州 日系

1 West Bengal 2013年11月 34 230 230

2 Delhi 2014年 10 110 110

3 Madhiya Pradesh 2015年 42 130 130

4 Bihar 2015年 11 110 110

5 Uttar Pradesh 2016年7月 18 380 380

6 Haryana 2016年8月 10 120 120

7 Uttarakhand 2016年12月 5 50 30 20

8 Jharkhand 2016年12月 6 48 48

9 Tripura 2016年12月 6 30 30

10 Andra Pradesh 2017年1月 21 214 214

11 Kerala 2017年2月 24 240 240

12 Karnataka 2017年3月 30 240 240

1,902 1,532 240 130

入札獲得メーカー

合計

政府入札の状況 

http://www.google.co.in/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&source=images&cd=&cad=rja&uact=8&ved=0ahUKEwjVr9SIsJnTAhWHQY8KHSf9DdQQjRwIBw&url=http://nios.ac.in/map/india-map-ai.asp&psig=AFQjCNGl48omfbLvGKoC2XqDp2axbD2IUg&ust=1491896053242653


（2017年2月4日開所 場所：マハラシュトラ州プネ市） 

透析センターの場所 
インド工場つながる主要幹線道路沿い 
糖尿病専門病院の入るビルの一角 

正式名称:Nipro Dialysis Treatment & Training center  
 

• 最新の透析装置、RO装置を設置し、ニプロのショーケースセンターの役割を果たす。 

• ナースや技士のトレーニング施設も併設し、現地で不足している技術者不足の改善に貢献する。

また、研修の段階からニプロファンになって頂き、販売の拡大に繋げる。 

透析室 研修センター入り口 
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インドでの商売（一般消耗品） 
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16支店の開設完了 
 
 
 

全国の約500社と代理店と商売 
今年中に1,000社に倍増させる計画 

 
 
 

各支店の倉庫を拠点に州内の隅々に商品
をスピーディーに提供できる体制を構築 

 
 
 

顧客満足を獲得 
 

 

シェア・商売の拡大を実現 

インド国内の代理店の分布（約500社） 



中国市場の変化 －国民皆保険制度～医療費増大－ 

 需要増大（患者42万人、ダイアライザ需要4,800万本、成長力10-15%） 
 価格低下圧力 

商売の透明化 

•汚職撲滅 

両票制スタート 

•2次店の消滅、直販 

•2012年より薬はすでに 

全国で両票制になっている 

国産品使用の推奨 

•地産地消 

•欧州大手企業ダイアライザ

の現地生産開始 

私立センター開設解禁 

•プロバイダーの出現   

（投資会社） 

ニプロ対応 

•販売スキームの多様化 

•代理店数増加 38社 → 100社体制 

•技術営業、メンテマン、人員増 300人体制 

•代理店の子会社化での直販体制に徐々に移行（まず四川省、福建省） 

•研修センター 上海、北京、広東、瀋陽 

•透析液の生産販売（合肥工場） 
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中国市場の変化 －国産品使用の推奨－ 

ニプロ合肥工場製 
ダイアライザ 

CFDA登録記録 
 

工場：安徽省合肥市 

登録認可： 
2017/3/15 

2016/9/7付  
ネットニュース記事 
「衛生部が三甲医院
(公立総合病院)に 
全て国産医療装置を
使用せよと要求？」 

合肥工場製品の販売に追い風 
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中国合肥工場製ダイアライザ 



• 透析製品の販売拡大（米国大手透析プロバイダーとの提携強化、新製品導入） 
• バスキュラー製品の販売開始（高耐圧PTAバルーン、ガイドワイヤー等） 
• 2017年にカナダ事務所の開設予定 
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ニプロ北米部門 売上推移（ニプロブランド製品のみ） 
（百万㌦） 

143%  

2014年3月に北米事務所開設 

134%  

166% 

2016年4月に米国内物流拠点を3ヶ所へ拡大 
110%  

ニプロ北米事業の拡大と活動状況 
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DaVita Inc 

透析グループのシェア(自社調べ） 

 

米国血液透析患者数：約480千人 

35% 

36% 

その他
19% 

A社 

DaVita Inc.を含む透析プロバイダー
上位5社で、米国市場全体の約84％
を占める 

大手透析プロバイダーとの提携強化
は、米国透析市場のシェア拡大におけ
る絶対条件 

5% B社 

5% C社 

3% D社 

ニプロ北米事業の拡大と活動状況 

米国における大手透析プロバイダーとの提携強化 
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716% vs 2014 

235% vs 2014 

ニプロ北米事業の拡大と活動状況 

大手透析プロバイダーを含むニプロ北米部門主要製品販売実績推移 
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ご清聴ありがとうございました 
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